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AOSB’de, Tekstil Kimesinde yer alan
sanayicilere “Ihracat Pazarlamasi” egitimi

DANA/ Adana Hac
I‘Sabanm Organize Sanayi

Bolgesi (AOSB)'nde URGE
Projesi kapsaminda Tekstil
Kiimesinde yer alan sanayicilere,
“Ihracat Pazarlamas:” konulu
egitim verildi.

Cankaya Universitesi [kti-
sadi ve Idari Bilimler Fakiiltesi
Ogretim Gorevlisi Fedai Uzun,
AQSB Ceyhan Salonu’'nda diizen-

lenen egitimde, konusmasina;
is yonetimini bilimsel sekilde
ele alan, sebep sonuc iligkilerini
somutlastirmak icin kafa yoran
diistintrlerden Harvard'h Miche-
al Porter'in sozinii hatirlatarak
basladi. Gidecegi yoni bilmeyen
gemiye hicbir rizgann fayda
saglamayacagini belirten Uzun,
“Porter, stratejik yonetim tarzin
benimseyen firmalann, strateji-

si olmayanlardan daha basanh
oldugunu saptamistir” dedi.

“2017 yilindaki ihracat

rakami 157 milyar dolar”

Uzun, Tlrkiye'den 58 bin
firma tarafindan 240 ulk-
eye 12 bin 510 kalem ihracat
gerceklestirildigini belirterek,
soyle konustuy;

“Tlrkiye’nin 2017 yilhindaki
ihracat rakami 157 milyar dolar,
ithalati ise 234 milyar dolar oldu.
fhracatin ithalati karsilama orani
ise ylizde 67 olarak gerceklesti.
fhracatcilanmizin yiizde 34'4
yalnizca bir {ilkeye 100 bin dolara
kadar ihracat yapmaktadir ve
bunlann her yil ortalama ytzde
29'u bir sonraki y1lda ihracat
gerceklestirmemektedir. Bunlann
yiizde 74'l de yalnizca bir tlkeye
ihracat gerceklestiren firma-
lardir" diye konustu.

Tirkiye'nin 2023 ihracat
stratejisi ve eylem plan ile ilgili
rakamlar da veren Fedai Uzun,
sunlan kaydetti:

“Ttrkiye, 2023 yilinda 500

milyar dolar ihracat, 625 milyar
dolar ithalat, 1,1 trilyon dolar dig
ticaret hacmi, ylizde 80 ihracat

ve ithalat orani, ylizde 1,5 da
diinya ticaret pay1 hedefleme-
ktedir. Bunun icin is insanlan
hangi tlkelerin malimizi yogun
aldigini, bu tlkelerdekiitha-
latcilarnn adreslerine ve isimler-
ine nasil ulagmasi, musterilerle
nasil yazismak gerektigini, gerekli
belgelerin neler oldugunu ve
nereden alindigini, mevzuata
uygun islemlerin nasil yapildig
gibi aynnulan bilmeleri énemli.
Yani ihracat yapan veya yapacak
firmalann, elindeki Grtintin hangi
pazarlara satilabilir oldugunu ¢ok
iyi analiz etmesi gerekir.”

Uzun, ihracat yapilacak fir-
mayla yazisma sekilleri, bel-
gelendirme, lirlinlerin teslim
ve ddeme sekilleri, dis ticaret
sozlesmeleri, ihracat destekleme
sekilleri, miizakere teknikleri
ve uluslararasi is kultturi konu-
larinda da bilgilendirme yapt.
Fedai Uzun, sunumun arcdindan
katihmalann sorulanni da yanit-
lad.



